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PLANO DE SAUDE ESTA ENTRE AS TRES MAIORES NECESSIDADES DO

BRASILEIRO

Federacdo Brasileira de Hospitais — 16/03/2022

Aumento da procura por convénios médicos cresce diante da
necessidade de atendimento durante a pandemia.

O Brasil tem mais de 49 milhdées de pessoas vinculadas a
algum tipo de convénio médico. Esse dado, divulgado pela
Agéncia Nacional de Saude Suplementar (ANS) em janeiro
deste ano, confirma o interesse dos brasileiros no acesso a
saude suplementar. Desde novembro de 2021, vem
aumentando o numero de beneficiarios que procuram esse
tipo de servico. E ainda segundo a ANS, a taxa de adeséo
aos convénios (entradas), considerando todos os tipos de
contratagbes, continua sendo superior a taxa de
cancelamento (saidas) nos planos médicos hospitalares. Tais
nameros refletem um novo perfil das familias brasileiras,
conforme divulga o Instituto de Estudos de Salde
Suplementar (IESS) em pesquisa realizada pela Vox Populi
em julho do ano passado: com a pandemia, as pessoas
mudaram suas prioridades e a salde passou a ser ainda mais
fundamental.

Além de estabilidade e conforto, ter a quem recorrer quando
houver um problema de satude também ganhou muito mais
importancia em meio a Covid-19. O plano de salde esté entre
um dos trés maiores desejos do brasileiro, ficando atras
apenas da casa propria e da educagdo. Entre os principais
motivos que levam alguém a procurar por um plano de saude
estdo a seguranga de ser atendido em caso de urgéncia e
poder contar com uma rede de médicos para fazer os
acompanhamentos necessarios em caso de doencas,
inclusive via telemedicina. Além disso, a confianca em
comprar um plano consistente e sélido passou a ser uma
premissa, levantando a importancia de saber bem com qual
corretora comprar.

De acordo com a pesquisa do IESS, mais da metade dos
brasileiros sem planos de saude afirmam que se sentiriam
mais seguros frente a pandemia se pudessem contar com o
beneficio. Entre os pesquisados néo beneficiarios de planos

de saude, 58% dizem que estariam mais seguros tendo um
plano de salde neste momento. Na populagéo entrevistada,
apenas 15% dos ndo beneficiarios que sentiram sintomas
procuraram o atendimento médico, ndmero inferior aos que
possuem plano, com 22%, relata a pesquisa.

Mudanga na forma de atender

O crescimento da busca por planos de salde registrado nos
ultimos anos fez com que as empresas que comercializam
esse tipo de servico mudassem o olhar sobre 0 modelo de
negocios e apostassem em um atendimento mais
humanizado e personalizado, como é o caso da Servplan
Saude. Recém-inaugurada em Sorocaba e ja com uma
carteira de mais de 90 mil beneficiarios, a corretora de planos
de saude é exemplo dessa renovagdo, ao procurar atender
seus clientes com solugdes sob medida e pds-atendimento de
exceléncia.

A empresa investiu alto em atendimento consultivo e focado
no cliente, seja ele pessoa fisica ou juridica. Uma equipe de
consultores de planos de saude conhece a fundo a histéria de
cada beneficiario, indicando a melhor solu¢cdo de forma
individualizada.

Na carteira da corretora, estdo empresas de todos os portes
que aderiram a convénios médicos sem a restricdo de um
namero minimo de funcionéarios para fechar o negdcio ou
necessidade de CNPJ, pois entende esse momento em que
muitos trabalhadores néo estdo formalizados.

“‘Desde o pequeno empreendedor até a empresa com
dezenas de colaboradores, temos solugdes que atenderdo ao
que é mais prioritario no momento: o acesso a saude de
qualidade, onde e quando precisar, independente do estilo de
vida. E nisso que acreditamos”, explica Amauri Japonesi,

diretor da Servplan Saude.

EM ALTA, PLANOS COM SEGMENTACAO AMBULATORIAL E HOSPITALAR
REGISTRAM RECORDE COM 43,8 MILHOES DE VINCULOS

Revista Cobertura — 15/03/2022

Analise do IESS aponta que modalidade € a que mais cresceu
em numero de beneficiarios desde setembro de 2017

Dos 48,9 milhdes usuarios de planos de assisténcia médico-
hospitalares no Pais, a maior parte, 43,8 milhdes (89%),
integrava, em janeiro de 2022, planos com segmentacao
ambulatorial e hospitalar, sendo este um recorde em nimero
de beneficiarios. Os dados da Analise Especial da Nota de
Acompanhamento de Beneficiarios (NAB) n° 67,
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desenvolvida pelo |Instituto de Estudos de Salde
Suplementar (IESS), mostram que, de modo geral, houve
aumento de 1,5 milhdo de vinculos, um acréscimo de 3,1%,
guando comparado com o mesmo més do ano anterior.

O estudo mostra que a segmentacdo em questdo é a que
mais cresce desde setembro de 2017, quando havia 40,9
milhdes de beneficiarios. A pandemia da Covid-19 chegou
encerrar o periodo de altas consecutivas, que seguiram até
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marco de 2020 registrando alta de 1,7%. Posteriormente, no
entanto, entre junho de 2020 e janeiro deste ano, houve
aceleracdo no crescimento de vinculos nos planos
ambulatorial e hospitalar, com saldo positivo de 6,6% no
nimero de beneficidrios alcangando o patamar histdrico
atual.

A NAB 67 mostra também que os planos ambulatoriais
seguem com tendéncia de crescimento. Em margo de 2017,
0 numero de beneficiarios era de 1,4 milh&do. A segmentacao,
porém, teve acréscimo de 100 mil vinculos, alcangando a
marca de 1,5 milh&o em janeiro de 2022.

Aumento de preocupacdo

Para José Cechin, superintende executivo do IESS, o
agravamento do namero de casos de Covid-19 no Pais entre
2020 e 2021 pode ter aumentado a preocupacgédo das pessoas
gue ndo tinham ou perderam o plano de saude ao aderirem,
agora, o0 beneficio. “A posse de um plano de saude,
especialmente em periodo de pandemia, € considerada como
muito importante pelas pessoas, pela sensagao de seguranga
gue o plano oferece a seus portadores. Entendemos que a
recuperacdo do nimero de beneficiarios, principalmente das
segmentagbes ambulatorial e hospitalar, vem dessa
sensagao” comenta.

Clique aqui para ver a NAB 67 na integra.

ONDA DE FUSOES NA SAUDE MOVIMENTA R$ 20 BI EM UM ANO E AQUECE O

SETOR

Econimia Estadao — 14/03/2022

Do inicio de 2021 até agora, o segmento ja teve 150
transacfes; companhias buscam ganhar eficiéncia com o
atendimento em rede prépria.

Com muito dinheiro no caixa ap6s uma série de captagdes, 0
setor de saude no Brasil passa por uma transformagéo, algo
que ja ocorre hd mais tempo em outros mercados onde a
atuacao de empresas privadas é robusta, como nos EUA.

Nos ultimos dois anos, o setor de saude lidera o ranking de
fusBes e aquisicbes e reline as maiores operacdes de compra
de empresas no Brasil. Apenas do inicio de 2021 até agora,
foram cerca de 150 transac¢des, que movimentaram mais de
R$ 20 bilhes — mesmo com a perspectiva de desempenho
fraco da economia para este ano.

Duas das maiores transagcfes ocorreram nesse periodo: a
fusdo, por meio de troca de ac¢les, entre as operadoras de
planos de salde Hapvida e a NotreDame Intermédica — um
negocio que cria uma empresa com valor de mercado de mais
de R$ 80 bilhdes —, e a compra da seguradora SulAmérica
pela operadora de hospitais Rede D’or, um acordo de mais
de R$ 10 bilhdes.

Disputa

O surgimento de grupos gigantes, que leva a uma maior
concentragdo de mercado, € acompanhado de perto pelos
participantes do setor, que avaliam os efeitos desse avanco
das empresas em seus proprios negécios. Mesmo antes de
se juntarem, Hapvida e NotreDame Intermédica ja vinham
protagonizando aquisicdes em série, com 0 objetivo de se
tornarem empresas verticalizadas, o que significa que o
cliente de seus planos de salde é atendido pela rede de
hospitais e clinicas da prépria empresa.

Na Hapvida, a estimativa é de que quase a totalidade das
cirurgias eletivas (as ndo emergenciais) sera feita na rede de
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hospitais prépria, algo que da a empresa um maior controle
de seus custos. Donas da maior fatia do mercado, com mais
de 20% entre os planos individuais, a Hapvida e a NotreDame
Intermédica atendem ao segmento mais basico e conseguem
ter precos competitivos. Com isso crescem até em momentos
de crise.

O receio de concorrentes é que com o tempo o grupo, agora
com mais musculatura, avance em outros segmentos, como
os de clientes de renda mais alta.

Por tras das fusdes esta o caixa recheado dessas empresas,
que abriram capital na Bolsa em 2018 (Hapvida e Notre Dame
Intermédica) e 2020 (Rede D’Or). No mesmo sentido, no ano
passado os grupos hospitalares Mater Dei e Kora Saude
também foram ao mercado buscar recursos, embora ainda
ndo tenham aberto o capital.

O assunto esta tdo efervescente que recentemente um
acionista em comum da Mater Dei e da Kora, a gestora de
investimentos Polo Capital, defendeu a unido das empresas,
tanto para participar da consolidacéo do setor quanto para se
proteger da onda concentradora. Por enquanto sozinha, a
Mater Dei deu um passo e comprou o controle de um hospital
em Minas, aumentando a presenca no Estado. Nenhum grupo
com caixa esté ficando parado.

S6 o comego

Do lado dos planos de salde, a fusdo de grandes grupos
comega a incomodar, porque ja existe a leitura de que as
companhias que estdo cada vez mais encorpadas irdo
avancar em mais segmentos no setor de salude — e com
potencial de atrair clientes de concorrentes. Analistas de
bancos de investimento afirmam que h& mais negdcios para
sair.
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O so6cio da consultoria PwC Brasil, Leonardo Dell’Oso,
destaca que a consolidagdo esta apenas no inicio, mesmo
ap6s um ano de recorde de transacgfes para 0 setor no ano
passado. “O que explica essas aquisigdes de hospitais ndo é
apenas que os grandes grupos estdo com robustez de caixa,
mas também que as empresas estéo querendo ganhar massa
e racionalizar custos”, afirma ele, que lidera a area de fusées
e aquisi¢cdes na consultoria.

Del’'Oso lembra que hospitais sofreram no inicio da
pandemia, com a suspensdo de cirurgias eletivas (as néo
emergenciais), e as empresas que entraram na crise menos
preparadas se tornaram alvo de aquisi¢céo de grupos maiores.
“Muitos hospitais tiveram de buscar uma alternativa
estratégica”, diz.

Ainda de acordo com o especialista em fusfes, uma proxima
onda de aquisi¢bes envolvera as healthtechs (as empresas
de tecnologia do setor de saude), um crescente alvo das
empresas tradicionais do setor.

A perspectiva de que novas transagdes no setor devem
acontecer € compartilhada pelo so6cio da Ondina
Investimentos, italo Miranda. “Os niveis de transacées
tendem a continuar bastante elevados, os compradores estdo
com pressédo por verticalizagao”, diz.

Segundo ele, um movimento que pode comecar a ser
observado é o de aquisi¢cBes por fornecedores de servicos,
caso de redes de laboratérios, que estdo mais pressionadas
pelos grandes grupos concorrentes e podem comegcar a olhar
também por exemplo, as operadoras de planos de salde.

Para dentro

A Rede D’Or, conhecida por ser agressiva em aquisigdes, tem
feito antncios de compras de hospitais periodicamente, se

fortalecendo na primeira posi¢do dos grupos de hospitais.
Mas, ao incorporar a SulAmérica, colocando para dentro uma
operadora de planos de salde, a ideia ndo é fazer uma
verticalizagdo dos negécios, apostando no atendimento em
uma rede propria. 1sso ndo seria possivel no segmento que
ela atende, afirma um executivo proximo da empresa, que
ndo quis ser identificado.

Segundo ele, no segmento mais acima da piramide, onde a
Rede D’Or atua, ndo da para verticalizar, mas da para
aumentar o mercado de atuagdo. A razdo disso é que, no
mercado de salde de renda mais alta, o cliente ndo quer ser
tratado apenas nos hospitais Sdo Luiz, da Rede D’Or, mas
em hospitais considerados topo de linha como o Albert
Einstein ou o Oswaldo Cruz, ambos na capital paulista.

Por isso, a mensagem tem sido que a compra da SulAmérica
nao é um sinal de que a empresa se verticalizara, apesar do
negaocio trazer uma nova frente de crescimento.

Ha ainda outras razdes por tras do negdécio que analistas de
mercado ainda ndo computaram. A ideia da Rede D’Or com
atransacdo é aumentar a sua oferta de servigos, ganhar mais
eficiéncia (especialmente na estrutura corporativa) e
acompanhar de forma ativa a salde do cliente. E mais:
quando a empresa abrir um novo hospital, esse sim o negdcio
que é o carro-chefe da Rede D’Or, o empreendimento ja tera
um plano de sadde em que estara credenciado, trazendo
rentabilidade logo na largada.

O efeito em cadeia deverA mexer com os demais
concorrentes. A operadora de saude Amil, que repassou seus
planos individuais para outra empresa — outro imbroglio do
setor — ainda é grande em planos corporativos e possui
alguns hospitais proprios, para os quais busca comprador. E
por isso que tanto a Rede D'Or como a Bradesco Saude,
conforme fontes, estdo de olho nesses ativos.

ESPECIALISTAS DEBATEM OS DESAFIOS DA ATENCAO PRIMARIA NA SAUDE

SUPLEMENTAR

GOV (ANS) — 14/03/2022

#Live promovida pela ANS e HAOC abordou a integragéo da
APS com as demais especialidades

A Agéncia Nacional de Saude Suplementar (ANS) realizou,
no dia 08/03, a #Live "Atencdo Primaria na Saude
Suplementar: Desafios na Integracdo com as demais
especialidades”. O evento, em formato de entrevista ao vivo,
foi realizado pela ANS, em parceria com o Hospital Alemé&o
Oswaldo Cruz (HAOC), no ambito do Projeto Cuidado Integral
a Saude, desenvolvido pela reguladora em colaboragdo com
o Institute for HealthCare Improvement (IHI), SBMFC e
HAOC.

Ao abrir a #Live, o diretor-adjunto de Desenvolvimento

Setorial Substituto da ANS, Pedro Vilella, destacou a
relevancia do encontro: “Eventos como esse fortalecem a
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inducdo na qualidade do setor e nos fazem refletir sobre a
importancia de incentivar o cuidado integral na saudde
suplementar, especialmente no que diz respeito ao acesso a
rede, a qualidade da atencdo a saude e a experiéncia final do
usuario”.

Em seguida, o gerente de Saulde Populacional do HAOC,
Leonardo Piovesan Mendonga, o vice-presidente da
Sociedade Brasileira de Medicina de Familia de Comunidade
(SBMFC), Marco Tulio, e o diretor Nacional do Institute for
Healthcare Improvement (IHI), Fernando Faraco, enfatizaram
a importancia da ateng&o primaria como um pilar estratégico
da promocdao da saude integral do paciente. ApGs a abertura,
a gerente de Estimulo a Inovagdo e Avaliagdo da Qualidade
Setorial da ANS, Ana Paula Cavalcante, apresentou o Projeto
Cuidado Integral a Saude, que tem o objetivo de subsidiar a
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implantacéo de projetos-piloto em Atengdo Priméria a Saude
(APS) na saude suplementar.

O professor assistente de medicina na Harvard Medical
School e pesquisador em politicas de saude, Rob Janet,
participou como entrevistado e falou sobre as dificuldades e
caminhos para a integracdo dos servicos de APS, os
ambulatérios de especialidades e a internagéo hospitalar. Ele
defendeu um modelo robusto, centrado no paciente e
integrado, que oferega um atendimento continuo. “O paciente
deve ser o centro de interesse do sistema, em que devemos
basear a estrutura da APS. O atendimento baseado no
paciente € aquele que garanta acesso facil as consultas e
tratamentos”. O professor ressaltou que, no modelo
tradicional, normalmente, existe uma fila de espera e horarios
de atendimento que, muitas vezes, ndo sdo compativeis com
a disponibilidade do paciente: “Quem trabalha durante o dia,
por exemplo, ndo pode ser assistido nesses horarios,
necessitando de horario estendido. Os modelos de APS
devem facilitar o acesso aos seus pacientes”.

Para Janet, a implantagdo e manutencdo de uma APS que
privilegie o paciente passa, também, pelo financiamento:
“Tradicionalmente, a APS recebe menos recursos
financeiros. Faz-se necessario mudar esta légica, tendo em
vista que a aten¢ao primaria em saude necessita da aquisicdo
de bons equipamentos, para oferecer facilidades e, também,
proporcionar equipes multidisciplinares qualificadas”. O
professor destaca que ha desafios a serem superados e que,
para se obter um resultado satisfatério em termos
econdmicos, é importante focar nos indicadores de qualidade
e de satisfacao do paciente. Ele falou também sobre as novas
tecnologias utilizadas para o aprimoramento da saude, como
a telemedicina e o teleatendimento, afirmando que é
importante, desde que seja uma ferramenta que facilite o fluxo
de trabalho, bem como a organizagdo das unidades de
atendimento. “Sou um grande fa de tecnologia, mas ela, por
si s6, ndo pode solucionar o problema”, finaliza.

A #Live foi transmitida pelo canal do Youtube da ANS e pode
ser assistida aqui.

PARA ESPECIALISTAS, OS NEGOCIOS NA AREA DA SAUDE ESTAO SO NO

INICIO

Capitolio — 14/03/2022

Do lado dos planos de saude, a fusdo de grandes grupos
comecga a incomodar, porque ja existe a leitura de que as
companhias que estdo cada vez mais encorpadas irdo
avancar em mais segmentos no setor de saude — e com
potencial de atrair clientes de concorrentes. Analistas de
bancos de investimento afirmam que ha mais negdcios para
sair.

O so6cio da consultoria PwC Brasil, Leonardo DelfOso,
destaca que a consolidacdo estd apenas no inicio, mesmo
ap6s um ano de recorde de transagdes para o setor no ano
passado. “O que explica essas aquisigdes de hospitais ndo é
apenas que os grandes grupos estdo com robustez de caixa,
mas também que as empresas estédo querendo ganhar massa
e racionalizar custos”, afirma ele, que lidera a area de fusdes
e aquisi¢cdes na consultoria.

Dell’'Oso lembra que hospitais sofreram no inicio da
pandemia, com a suspensao de cirurgias eletivas (as nao
emergenciais), e as empresas que entraram na crise menos
preparadas se tomaram alvo de aquisi¢do de grupos maiores.
“Muitos hospitais tiveram de buscar uma alternativa
estratégica”, diz.

Ainda de acordo com o especialista em fusfes, uma proxima
onda de aquisi¢ces envolvera as healthtechs (as empresas
de tecnologia do setor de saude), um crescente alvo das
empresas tradicionais do setor.

A perspectiva de que novas transagdes no setor devem

acontecer € compartiihada pelo so6cio da Ondina
Investimentos, italo Miranda. “Os niveis de transagdes
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tendem a continuar bastante elevados, os compradores estdo
com pressdo por verticalizagao”, diz.

Segundo ele, um movimento que pode comecar a ser
observado é o de aquisi¢cdes por fornecedores de servicos,
caso de redes de laboratérios, que estdo mais pressionadas
pelos grandes grupos concorrentes e podem comecar a olhar
também por exemplo, as operadoras de planos de saude.

Para Dentro. A Rede D’Or, conhecida por ser agressiva em
aquisicOes, tem feito anincios de compras de hospitais
periodicamente, se fortalecendo na primeira posicdo dos
grupos de hospitais. Mas, ao incorporar a SulAmérica,
colocando para dentro uma operadora de planos de saude, a
ideia ndo é fazer uma verticalizagdo dos negdcios, apostando
no atendimento em uma rede propria. Isso ndo seria possivel
no segmento que ela atende, afirma um executivo préximo da
empresa, que ndo quis ser identificado.

Segundo ele, no segmento mais acima da piramide, onde a
Rede D’Or atua, ndo da para verticalizar, mas da para
aumentar o mercado de atuacdo. A razdo disso € que, no
mercado de salde de renda mais alta, o cliente ndo quer ser
tratado apenas nos hospitais Sdo Luiz, da Rede D’Or, mas
em hospitais considerados topo de linha como o Albert
Einstein ou o Oswaldo Cruz, ambos na capital paulista.

Por isso, a mensagem tem sido que a compra da SulAmérica
ndo é um sinal de que a empresa se verticalizara, apesar do

negécio trazer uma nova frente de crescimento.

Ha ainda outras razdes por tras do negécio que analistas de
mercado ainda ndo computaram. A ideia da Rede D’Or com
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atransacdo é aumentar a sua oferta de servigos, ganhar mais
eficiéncia (especialmente na estrutura corporativa) e
acompanhar de forma ativa a saude do cliente. E mais:
qguando a empresa abrir um novo hospital, esse sim o negécio
que é o carro-chefe da Rede D’Or, o empreendimento ja tera
um plano de saude em que estard credenciado, trazendo
rentabilidade logo na largada.

O efeito em cadeia deverA mexer com os demais
concorrentes. A operadora de saude Amil, que repassou seus
planos individuais para outra empresa — outro imbroglio do
setor — ainda é grande em planos corporativos e possui
alguns hospitais proprios, para os quais busca comprador. E
por isso que tanto a Rede D’Or como a Bradesco Salde,

conforme fontes, estédo de olho nesses ativos.

ANS ABRE CONSULTA PUBLICA SOBRE RESOLUCAO QUE ATUALIZA O

ROL

GOV (ANS) — 11/03/2022

Contribui¢Bes podem ser enviadas pelo portal da Agéncia até
dia 30/03/2022

A Agéncia Nacional de Saude Suplementar (ANS) abre, nesta
sexta-feira (11/03), a Consulta Publica n° 94, para que sejam
apresentadas critcas e sugestbes relativas as
recomendagfes preliminares relacionadas a propostas de
atualizacdo do Rol de Procedimentos e Eventos em Salde.
O prazo para envio de criticas e sugestdes é de 20 dias
corridos, encerrando-se, assim, em 30/03/2022. Os
interessados em participar ja podem acessa-la por este link.

A consulta também submete a participagdo social os
Relatérios Preliminares resultantes da segunda reunido
técnica da Comisséo de Atualizagao do Rol de Procedimentos
e Eventos em Saude Suplementar (COSAUDE), em
cumprimento a legislacdo e aos normativos vigentes.

As recomendacgfes tratam de propostas enviadas para ANS
por meio do formulério eletrdnico FormRol, de acordo com o
processo continuo de envio de propostas e de andlise por
parte da Agéncia instituido pela Resolucao Normativa n°
470/2021. A Consulta Pdblica ira, portanto, tratar das
propostas para inclusao no rol de coberturas obrigatérias dos
planos de saude dos seguintes medicamentos:

. Risanquizumab (para tratamento de psoriase
moderada a grave)

. Brigatinibe (para cancer de pulméo ndo pequenas
células localmente avangado ou metastatico)

. Trifluridina + cloridrato de tipiracila (para tratamento
de cancer colorretal metastatico)

. Levomalato de cabozantinibe (para os casos de
carcinoma hepatocelular)

. Trifluridina + cloridrato de tipiracila (para cancer
gastrico metastatico, incluindo adenocarcinoma da juncéo
gastroesefagica)

. Erdafitinibe (para carcinoma urotelial localmente
avancado ou metastatico)

. Venetoclax (para os casos de leucemia linfocitica
cronica)

As recomendacdes preliminares elaboradas pela ANS podem
ser favoraveis ou desfavoraveis as propostas de atualizacao,
cujos fundamentos podem ser lidos nos Relatérios de Analise
Critica, que, assim como a proposta de Resolu¢do Normativa,
estdo disponiveis na integra durante o periodo de consulta na
pagina da ANS, www.gov.br/ans, em "Acesso a informacgéao"”,
no item "Participacdo da Sociedade”, no subitem "Consultas
Publicas", https://www.gov.br/ans/pt-br/acesso-
ainformacao/participacao-da-sociedade/consultas-publicas.

REFORMA TRIBUTARIA DEVE TRIPLICAR CARGA DO SETOR DE SAUDE

Jota Info — 11/03/2022

Entidades do setor de saude reforgaram nas Ultimas semanas
a ofensiva contra o texto atual da proposta.

Entidades do setor de saude reforcaram nas Ultimas semanas
a ofensiva contra o texto atual da reforma tributaria (PEC
110/2019). O argumento é de que a aprovacao aumentaria
em quase trés vezes a carga de 9,9% sobre servicos
hospitalares e laboratoriais e em mais de seis vezes 0s 4,2%
sobre planos de saude.

. Voltar ao topo

A estimativa € da Confederacdo Nacional de Salde
(CNSaude) e utiliza como base estudo do Instituto de
Pesquisa Econdmica Aplicada (Ipea).

De acordo com a fundagéo ligada ao Ministério da Economia,
a proposta de criagdo de um Imposto sobre Valor Agregado
(IVA) Dual, com unificagdo de impostos federais em um IVA
e de Estados e municipios em outro, resultaria em um tributo
de 26,9% sobre bens e servicos no Brasil, setor no qual a
salde esté inserida.
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A proposta relatada pelo senador Roberto Rocha (PSDB-MA)
deve ser votada na Comisséo de Constitui¢édo e Justica (CCJ)
do Senado em 16 de marc¢o. Entre as liderancas partidarias,
néo héa otimismo sobre a aprovacgado da PEC.

Mesmo diante das incertezas, o setor ndo quer arriscar e
trabalha para que o texto seja modificado. O apelo tem
sensibilizado parlamentares, que apresentaram emendas
para atender as associa¢fes. Segundo as entidades, o relator
néo estd aberto as demandas do setor.

A aliquota final seria definida por lei complementar, mas caso
as previsdes se concretizem, a CNSaude prevé que as
mudancgas vao aumentar os pre¢os dos servigos laboratoriais
e hospitalares em pelo menos 15,1%, o que representaria um
custo de R$ 18,1 hilhdes a mais para os consumidores.

Para planos de saude, o aumento aos consumidores seria de
21,6%. “O setor vai pagar mais imposto e o consumidor tera
trés opgdes: pagar mais pelos servigos de salde, contratar
plano mais simples ou desistir. O governo vai arrecadar mais
impostos, mas também gastara mais com pacientes no SUS”,
considera Bruno Sobral, diretor da CNSaude.

O ex-presidente Fernando Collor (Pros-AL) apresentou uma
emenda que altera o tratamento tributario dos setores de
educagcdo e salde para exclui-los da uniformizacdo de
aliquotas. O relator acolheu parcialmente a sugestdo. O
parecer de Rocha prevé que lei complementar instituird
regimes favoraveis a alguns setores. Entre eles, educacéo,
salide e medicamentos,

Sobral, no entanto, afirma que o setor continuara a conversar
com o relator para que haja um tratamento especifico para

saude e educacgéo na PEC. Ainda de acordo com o diretor da
CNSaulde, a aliquota estimada de equilibrio para que o
consumidor ndo seja onerado é de 16,4%.

Filantropicas pedem isonomia tributéria

Entidades como a Associacdo Brasileira da Industria de
Dispositivos Médicos (Abimo) e a Confederacdo das
Misericérdias do Brasil (CMB) querem que o relator acate
uma emenda do senador Lasier Martins (Podemos-RS) que
concede imunidade tributaria as santas casas e hospitais sem
fins lucrativos para aquisicdo de medicamentos e dispositivos
médicos, independentemente de onde tenham sido
fabricados.

Atualmente, os hospitais filantrépicos nao pagam tributos
sobre os produtos importados. Porém, ao adquirirem esses
itens no mercado interno, estéo sujeitos a incidéncia da carga
de impostos.

Paulo Fraccaro, superintendente da Abimo, afirma que a
isonomia incentivara a industria nacional.

“Hoje, o Brasil fabrica somente 45% dos dispositivos médicos.
No momento em que estamos vivendo, com guerra, alta de
matéria prima, aumento do ddlar, teremos um aumento nos
custos desses produtos importados. Se tivéssemos uma
fabricagéo forte no Brasil, ficariamos menos vulneraveis”,
afirma.

Se a PEC for aprovada na CCJ, seguira para o plenéario do
Senado. Em seguida, tramitara pela Camara.

Fonte: As matérias publicadas nesta Newsletter sdo de assuntos de consultoria atuarial e do o setor de saide suplementar, sendo de
responsabilidade de seus autores e néo refletindo, necessariamente, a opinido da Milliman.

Nota: Para incluir ou alterar seu e-mail na lista de destinatarios do Newsletter, envie uma mensagem com sua solicitagao para saude @milliman.com,.

Para remover da lista, por favor, responda esta mensagem com o assunto ‘Remover no campo assunto.
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